
MISSION
>  Analyser, anticiper les besoins des compagnies 

aériennes, des forces armées, de la clientèle 
d’affaires, 

>  Elaborer les propositions commerciales et 
négocier les offres, 

>  Veiller à l’application du contrat et à la 
satisfaction du client.

FORMATION
>  L e  c u r s u s  à  p r i v i l é g i e r  e s t  c e l u i  p e r m e t t a n t  

d ’ a v o i r  u n e  d o u b l e  c o m p é t e n c e  t e c h n i q u e  e t  
c o m m e r c i a l e ,

>  D i p l ô m e  i n g é n i e u r  o u  M a s t e r  e n  
A é r o n a u t i q u e  e t  S p a t i a l ,  a v e c  u n e  
s p é c i a l i s a t i o n  c o m m e r c i a l e .

C O M P É T E N C E S  E T  
Q U A L I T É S  R E Q U I S E S
>  Avoir des connaissances techniques sur le produit/les services, 

>  Maîtriser les techniques de négociation commerciale, 

>  Pratique courante de l’anglais,  

>  Aisance relationnelle, diplomatie dans un environnement international.

ÉVOLUTION
Rester dans son domaine professionnel initial et 
évoluer vers un rôle de management d’équipe ou 
intégrer une fonction d’expert, 

Evoluer vers d’autres activités selon la mobilité 
interne.

INGÉNIEUR
CHARGÉ 
D’AFFAIRES

Vendre des équipements 
aéronautiques, des aéronefs, 
des services d’ingénierie

F I C H E S  M É T I E R S  
FONCTIONS 

SUPPORT


